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Le nouvel EUROTAX vous permet de tenir compte de manière optimale de vos coûts par véhicule 
et de maximiser ainsi votre bénéfice. 

Étapes préparatoires
Dans la rubrique «Calcul de prix» de la zone d‘administration d‘EUROTAX, assurez-vous d‘avoir 
défini les coûts standard qui s‘appliquent à votre entreprise, tels que la marge brute, la commission 
de rendement ou les coûts de préparation. Vous trouverez de plus amples informations à ce 
sujet dans notre guide de démarrage rapide «Administration».

Vous pouvez également saisir directement les coûts pour chaque véhicule, mais vous gagnerez 
beaucoup de temps et vous épargnerez beaucoup d‘efforts si vous définissez les valeurs par 
défaut dans la zone d‘administration. Bien entendu, vous avez toujours la possibilité d‘adapter 
les valeurs par défaut pour chaque véhicule.  

La rubrique de calcul spécifique est disponible pour tous les états de véhicules (évaluation, parc 
ou vendu) mais a une présentation différente entre les véhicules évalués, les véhicules du parc 
et les véhicules vendus.

Commençons par un véhicule évalué. Vous accédez à la rubrique de calcul spécifique en 
cliquant sur «Calcul spécifique» dans la case de prix noire située sur le bord droit d‘EUROTAX.
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Le calcul spécifique s‘affiche. Il ne contient que la colonne «Pré-calcul» pour les véhicules 
évalués. Celle-ci sert à déterminer le prix d‘achat optimal d‘un véhicule évalué avant que vous 
ne le repreniez.

Le pré-calcul commence avec le prix de vente du véhicule à l‘état réparé déterminé par EUROTAX. 
Tous les coûts éventuels applicables sont ensuite déduits de cette somme
•	 Effectuer une correction spécifique au fabricant:
Si vous avez défini une correction spécifique au fabricant dans la zone d‘administration, celle-ci 
sera ajoutée ou déduite ici.
•	 Le résultat donne le prix de vente calculé pour le véhicule. Vous pouvez également saisir une 

autre valeur et fixer ainsi votre propre prix de vente. Celui-ci est proposé comme prix d‘offre 
lorsque vous enregistrez le véhicule dans votre parc. En cliquant sur le bouton, vous revenez 
à la valeur calculée.

•	 Ensuite, tous les postes de coûts pertinents sont déduits, à commencer par les coûts des 
jours d‘immobilisation du véhicule jusqu‘aux coûts définissables individuellement dans votre 
zone d‘administration.

•	 La commission vendeur est calculée sur la base de la marge bénéficiaire.
•	 La TVA se réfère aux coûts calculés et non au prix du véhicule.
•	 Pour finir, les éventuels frais de réparation sont déduits. Vous obtenez ainsi le prix d‘achat que 

vous avez calculé.
•	 Si vous souhaitez utiliser ce prix d‘achat calculé au lieu du prix d‘achat calculé par EUROTAX, 

le bouton «Utiliser le prix calculé» doit être activé: c‘est le cas par défaut si vous avez défini 
des coûts dans la rubrique «Calcul de prix» dans votre zone d‘administration, et si vous lancez 
un calcul spécifique. Si le bouton est désactivé, EUROTAX utilise le prix d‘achat calculé sans 
les coûts que vous avez indiqués (dans l‘exemple montré en capture d‘écran, 29 399,00 CHF 
au lieu du prix d‘achat calculé de 27 239,35 CHF).

•	 Cliquez sur «Enregistrer» en bas à droite de la page pour appliquer les modifications effectuées.

Astuce:
En utilisant la correction spécifique au 
fabricant, vous pouvez par exemple 
augmenter ou diminuer la valeur pour 
certains fabricants qui se vendent 
particulièrement bien ou mal sur  
votre site.
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Si vous achetez le véhicule et l‘enregistrez dans votre parc, le prix de vente calculé ajusté 
manuellement comme prix d‘offre, ainsi que le prix d‘achat calculé, sont automatiquement 
repris.

Si le bouton «Utiliser le prix calculé» est activé dans le calcul spécifique, le prix d‘achat calculé 
s‘affiche avec vos coûts dans la case de prix noire (et à tous les autres endroits pertinents) dans 
EUROTAX.
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Si vous passez au calcul spécifique pour un véhicule de votre parc, vous voyez la répartition 
suivante:

Les indications de coûts que vous avez saisies dans l‘évaluation sont maintenant affichées à 
droite dans la colonne «Pré-calcul» à titre de comparaison.

À gauche, vous voyez dans la colonne «Parc» les coûts à la date actuelle. Si vous avez par 
exemple acheté le véhicule il y a 30  jours et que vous l‘avez ajouté à votre parc, les 30  jours 
d‘immobilisation s‘affichent automatiquement dans le champ «Jours d‘immobilisation», avec 
les coûts correspondants.

Vous pouvez désormais simuler vos variations de coûts prévisionnelles en modifiant les champs 
correspondants en conséquence: vous voyez immédiatement les effets sur votre marge et sur 
la commission vendeur. En effet, les seuls postes qui se recalculent dans le calcul spécifique au 
parc sont la marge bénéficiaire et la commission vendeur.

Astuce:
Vous pouvez ainsi voir, par exemple, comment la marge bénéficiaire et la 
commission vendeur évolueraient si vous aviez le véhicule dans votre parc 
pendant 90 jours, ou si les coûts de préparation ou de garantie changeaient.
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Voici un autre exemple. Supposons qu‘un client se présente dans votre entreprise et vous 
propose pour le véhicule montré dans l‘exemple ci-dessus seulement 34 000 CHF au lieu du prix 
d‘offre de 35 103 CHF. Dans le calcul spécifique, il vous suffit de saisir les 34 000 CHF proposés 
par le client dans le champ «Prix d‘offre», et vous verrez immédiatement dans le champ «Marge 
bénéficiaire» que celle-ci passerait ainsi de 3339,00 CHF (voir capture d‘écran précédente) à 
2527,96 CHF.

Vous pouvez alors décider si vous souhaitez quand même vendre le véhicule au montant proposé 
par ce client ou si la marge bénéficiaire ainsi obtenue est trop faible pour vous.

Et comme troisième exemple, nous ajoutons des frais de réparation inattendus de 800 CHF. Si 
vous repassez ensuite dans le calcul spécifique, vous verrez là aussi immédiatement comment 
votre marge bénéficiaire et la commission vendeur évoluent.
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Astuce:
Même pour un véhicule à l‘état vendu, vous pouvez encore modifier certains 
postes de coûts, si vous constatez par exemple qu‘une modification des coûts 
n‘a pas encore été apportée.

Supposons maintenant que vous ayez vendu le véhicule au prix de 34 000 CHF.

Si vous passez maintenant au calcul spécifique pour le véhicule vendu, vous avez, comme pour 
un véhicule de votre parc, les chiffres de l‘évaluation dans la colonne «Pré-calcul», sur la droite.

Dans la colonne «Vendu», sur la gauche, vous voyez tous les prix pertinents (prix de vente et prix 
d‘achat effectif) ainsi que les coûts au moment de la vente du véhicule.
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Vous trouverez d’ailleurs une explication de tous les prix et postes de coûts en cliquant sur le 
bouton situé à côté du nom du modèle.


