
Guide de  
démarrage rapide 
Gestion de parc

Pour gérer et commercialiser 
efficacement votre parc de véhicules

eurotax.chPour gérer et commercialiser  
effi cacement votre parc de 
véhicules

eurotax.ch



2

EUROTAX propose désormais une toute nouvelle fonctionnalité de gestion de parc de véhicules, 
qui vous permet de gérer vos véhicules en stock en toute efficacité, ainsi que des indicateurs 
de performance importants.

Si vous avez évalué un véhicule et que vous souhaitez l'acheter , ajoutez-le facilement et 
rapidement à votre parc en cliquant sur «Acheter un véhicule et l'ajouter au parc».
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Remplissez tous les champs obligatoires, y compris le prix d'offre. 

Si vous souhaitez proposer le produit à des revendeurs à un prix plus avantageux (voir plus loin), 
vous pouvez déjà l'indiquer ici. 

Cliquez sur  «Enregistrer dans le parc» en bas de la boîte de dialogue. 
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Vous revenez maintenant à l'aperçu du véhicule. Le véhicule est marqué comme «En stock». 
EUROTAX passe automatiquement de la section «Évaluations» à la section «Parc».
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La liste des véhicules en stock vous offre un aperçu rapide de tous les véhicules de votre parc. En 
appuyant simplement sur le bouton «Parc», vous avez la liste complète de vos véhicules à portée 
de main.

Pour trouver plus rapidement des véhicules, filtrez le contenu recherché en utilisant les en-têtes 
du tableau, ou triez le tableau selon vos préférences en cliquant sur la colonne correspondante.

Vous pouvez réorganiser les colonnes affichées en conséquence en cliquant sur «Paramètres», 
pour pouvoir ajouter les contenus qui sont les plus importants pour votre travail quotidien. Si 
vous souhaitez modifier l'ordre des colonnes, il vous suffit de les faire glisser à l'endroit que vous 
préférez.

Pour enregistrer ces paramètres de manière permanente, cliquez à nouveau sur «Paramètres», 
puis sur «Enregistrer».
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Dans cette zone , vous pouvez voir en un coup d'œil votre parc total et quelques indicateurs de 
performance clés (KPI):

•	 le nombre de véhicules dont le prix est actuellement trop bas ou trop élevé par rapport 
aux prix de vente actuels

•	 le nombre de véhicules réservés pour des clients
•	 le nombre de véhicules vendus

Si vous souhaitez en savoir plus, cliquez sur l'un des indicateurs de performance. Vous accédez 
ainsi aux véhicules en stock de la zone sélectionnée.

Cliquez par exemple sur «Prix bas» pour voir les véhicules dont le prix est trop bas par rapport à 
des véhicules similaires en ce qui concerne le prix EUROTAX Live Retail.  

Grâce à ces informations, vous pouvez décider de modifier ou non le prix d'offre: c'est vous qui 
avez le contrôle!
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Astuce: 
Vous trouverez ces indicateurs de performance dès la page d'accueil d'EUROTAX 
et pourrez, en cliquant dessus, accéder directement à votre parc. Les véhicules 
sélectionnés s'afficheront alors automatiquement dans le tableau.

Vous pouvez également limiter ici les indicateurs de performance affichés à 
certaines filiales.
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Lorsque vous cliquez sur un véhicule, vous obtenez un aperçu des détails du véhicule.  

En cliquant à nouveau sur le nom du modèle ou sur la flèche, vous accédez à la page d'aperçu 
du véhicule et voyez tous les détails, y compris le prix de vente actuel et les jours d'immobilisation 
moyens pour des véhicules similaires.  
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Imprimez des formulaires, tels que des distinctions, en cliquant sur les 3 points à côté de «Créer 
une offre», en sélectionnant la commande «Imprimer». 

Sous «Modèle», vous trouverez tous les formulaires à imprimer qui sont soit déjà fournis avec 
EUROTAX, soit créés ou adaptés par vos soins.

Astuce: 
Pour les formulaires, utilisez également la possibilité de choisir la position du 
code QR dans vos documents afin que vos clients puissent le scanner facilement 
et rapidement et consulter les informations relatives au véhicule.
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Dans la section de gestion de parc d'EUROTAX, vous pouvez également proposer vos véhicules 
à vos clients sur une page web librement accessible («Page d'offre»). 

Une fois que vous avez ajouté le véhicule à votre parc, celui-ci s'affiche automatiquement sur 
votre page d'offre. Vous n'avez aucune étape supplémentaire à effectuer. 

Pour accéder directement à la page d'offre d'un véhicule, cliquez sur «Page d'offre» dans la zone 
sélectionnée.
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La page d'offre du véhicule concerné s'affiche.

Votre client voit également cette page lorsqu'il scanne le code QR d'une étiquette  de prix générée 
avec le nouvel EUROTAX.

Vous pouvez par exemple copier l'URL de la page et l'envoyer à une personne intéressée  par 
e-mail ou sur un réseau social. En cliquant sur l'URL, la personne  accèdera à la page d'offre du 
véhicule et pourra prendre le temps de l'examiner en détail.

En cliquant sur «Afficher d'autres offres» dans la barre de menu de la page d'offre, votre client 
accède à votre page client générale, où il  peut consulter tous les véhicules que vous proposez.  
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Astuce: 
Vous pouvez également accéder à la page d'offre qui contient toutes vos offres 
en cliquant sur «Page d'offre» dans le menu utilisateur.
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Le nouvel EUROTAX vous offre encore une autre possibilité de commercialisation pour vos 
véhicules: vous pouvez proposer vos véhicules de manière simple et à un prix spécial à des 
entreprises partenaires ou à des collègues concessionnaires. Dans EUROTAX,  ces derniers sont 
appelés des «revendeurs».

La condition préalable à l'utilisation de cette fonctionnalité est que vous créiez, dans votre zone 
d'administration, les revendeurs avec lesquels vous êtes déjà en collaboration.

Une fois que c'est fait, il suffit de cliquer, pour le véhicule concerné, sur le menu contextuel avec 
les 3  points verticaux derrière le bouton «Créer une offre» et de sélectionner la commande 
«Envoyer aux revendeurs».
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Astuce: 
Cliquez sur «Copier le lien» en haut de la boîte de dialogue pour copier le lien dans 
votre presse-papier. Après avoir  cliqué sur «Enregistrer», vous pouvez l'envoyer 
à l'aide de services de messagerie tels que WhatsApp, le transmettre à d'autres 
personnes ou l'utiliser vous-même en le copiant  dans la barre d'adresse de 
votre navigateur.

Si vous souhaitez consulter vous-même la page revendeur du véhicule concerné, 
cliquez sur «Page revendeur» sous les photos du véhicule.

Activez maintenant le bouton «Envoyer aux revendeurs» dans la boîte de dialogue «Paramètres 
revendeurs». Remplissez tous les champs de données nécessaires ou souhaités et cliquez sur 
«Enregistrer». Le message «Offre publiée» s'affiche.
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Une fois que votre revendeur a consulté le lien vers le véhicule, il trouvera en bas de la page, 
après la description du véhicule, la possibilité de répondre à l'offre.
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Vous trouverez les réponses des revendeurs dans l'aperçu du véhicule, dans la section «Nouvelles 
des revendeurs», ainsi que sur la page d'accueil d'EUROTAX.
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Lorsque vous vendez ce véhicule à un client, cliquez sur «Vendre le véhicule»...

... pour ajouter les données du client, le prix de vente, la date de vente ainsi que le vendeur. 
Fermez la boîte de dialogue en cliquant sur le bouton «Vendre le véhicule». 

Votre véhicule sera ensuite marqué comme «VENDU».


